QUI TRÌNH ”PHÂN PHỐI QUỐC TẾ” CỦA NHÀ PHÂN PHỐI VIỆT NAM 

‧Chính sách đăng kí:

Nhà phân phối có quyền đòi hỏi bộ phận kinh doanh (ở các nước) phục vụ bằng đơn đăng kí phục vụ khách hàng , chứng minh việc đăng kí liên hệ. Sau đó điền vào đơn “ĐĂNG KÍ LÀM NHÀ PHÂN PHỐI CÔNG TY TRÁCH NHIỆM HỮU HẠN THƯƠNG MẠI MỸ LỢI (CHI NHÁNH VIỆT NAM)” cùng lúc kèm theo ảnh và thư chứng nhận.

<Mời xem trang tiếp theo>.

‧Cách thức lãnh tiền thưởng: 

Sau khi thông qua việc giới thiệu quốc tế 

1、 Nhà phân phối địa phương: Yêu cầu mở tài khoản ở Việt Nam, tiền thưởng mỗi tháng do công ty trực tiếp gửi vào tài khoản khách hàng.

2、 Nhà phân phối ngoại quốc: Lãnh thưởng theo 2 cách sau: 

1. Tự nhận: Yêu cầu nhà phân phối cung cấp mã tài khoản mở ở Việt Nam có quan hệ tín dụng với tài khoản của công ty( Cách thức giải quyết: Yêu cầu gia hạn VISA 3 tháng loại có thể nhập cảnh nhiều lần, mở tài khoản tại ngân hàng công ty giới thiệu. Sau khi nhận được thẻ VISA, lập tức có thể nhận tiền ở ATM của các nước.) 

2. Nhận thế: Người nhận thế phải là nhà phân phối của công ty ở Việt Nam, nhà phân phối có thể nhận lãnh thế nhà phân phối cấp dưới. 2 nhà phân phối cùng thuộc công ty Việt Nam không thể nhận giúp cho nhau.
三、Điều kiện lãnh tiền thưởng: Tiền thưởng hằng tháng của khu vực Châu Á-Thái Bình Dương và Trung Quốc-lục địa được hợp lại cùng tính.
           Thành tích tích lũy các nước khu vực Châu Á sau khi hợp lại tính toán xong, nếu vượt mức thành tích của Đài Loan sẽ lãnh mức thưởng của Đài Loan, vượt quá mức thành tích của Trung Quốc sẽ lãnh mức thưởng của Trung Quốc, vượt quá mức thành tích của Thái Lan sẽ nhận mức thưởng của Thái Lan, vượt quá mức thưởng của Việt Nam sẽ nhận mức thưởng của Việt Nam. Từ đó có thể thống nhất được mục đích và lợi ích chung của khu vực Á Châu.                  

              Lưu ý: Các điểm khuyến mãi không bao gồm trong điều khoản.
‧Những điều nhà phân phối ở Viêt Nam cần biết:
§ Việt Nam chủ yếu sử dụng tiếng Việt Và VND, tiếng anh không phổ biến, khu vực người Hoa chủ yếu sử dụng tiếng Quảng, tiếng phổ thông.

§ Tỉ giá hối đối bình quân: 1 USD=19.000VND, 1 Đài tệ=600 VND(tỷ giá thả nổi)

§ Chủ yếu sử dụng tiền Việt, thứ 2 là Đô La, ngoại tệ khác rất ít sử dụng.

(Có thể đổi tiền mỗi quốc gia sang USD, sau đó đến Việt Nam đổi thành VND)

§ Bình quân mức tiêu dùng của TP.HCM (1 phần cơm) khoảng 20.000 VND.

§ Nhiệt độ bình quân khoảng 28 độ(từ tháng 4 đến tháng 10 là mùa mưa, tháng 11 đến tháng 3 là mùa khô).

§ Sinh hoạt ở Tp.HCM: Khách sạn 2 sao 1 ngày 35 USD( cách công ty 8-10 phút).

Nhà trọ bình thường khoảng 5- 6 triệu VND (cách công ty từ 8-10 phút đi bộ).

§ Phương tiện giao thông Tp.HCM (Bus): trong nội thành từ 3.000-5.000VND/lượt.

§ Lộ trình dài(Bus): Tính theo khoảng cách. Ví dụ: Tp.HCM đến Đồng Nai( khoảng 30 KM) khoảng 12.000 VND/lượt..

§ Taxi TP.HCM: Khởi điểm 10.000 VND, mỗi 800m tăng 10.000 VND.

     SƠ ĐỒ QUÁ TRÌNH CÔNG VIỆC PHÂN PHỐI QUỐC TẾ
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CÔNG TY TNHH MỘT THÀNH VIÊN THUƠNG MẠI MỸ LỢI

Ñôn ñaêng kyù ñöôïc uûy quyeàn laøm nhaø phaân phoái caùc saûn phaåm
Xin ñieàn daày ñuû thoâng tin vaø noäp keøm theo 1 baûn sao CMND  vaø 1 aûnh 3x4.

Neáu laø coâng ty hay ñaïi lyù, xin ñính keøm 1 baûn sao Giaáy pheùp kinh doanh vaø 1 baûn sao CMND ngöôøi ñaïi dieän.
Teân ngöôøi laøm ñôn:______________________________________


       CMND soá: □□□□□□□□□
   Ngaøy caáp: □□-□□-□□□□
(Coâng ty hoaëc Ñaïi lyù)____________________________________


        Maõ soá thueá: □□□□□□□□□                Giôùi tính: □ Nam  □ Nöõ               □ Độc thân     □ Có gia đình

   Ngaøy sinh: □□-□□-□□□□
Trình ñoä: □ Thaïc só  hay cao hôn  □Ñaïi hoïc    □Cao Ñaúng    □THPT    □THCS hay thaáp hôn

Ñieän thoaïi:Nhaø rieâng:_____________Coâng ty:_____________Fax:___________________________


    Di ñoäng:_______________Email:______________________________________________

Ñòa chæ thöôøng truù:_______________________________________________________________________________________

Ñòa chæ lieân laïc:_________________________________________________________________________________________

Soá taøi khoaûn: □□□□□□□□□□□□□□ (Xin ñieàn töø beân traùi)

Ngaân haøng:_______________________Chi nhaùnh:_____________________________________________________________

Teân vôï/choàng:_____________________________________________

            Soá CMND: □□□□□□□□□
Teân ngöôøi baûo trôï:__________________________________________

            Soá CMND: □□□□□□□□□
Thoâng tin löu yù:

1.Ñòa chæ lieân laïc cuûa ngöôøi ñaêng kyù neáu coù sai soùt,phaûi ñöôïc ñieàu chænh baèng vaên baûn. Moïi thoâng baùo qua ñöôøng böu ñieän töø coâng ty ñöôïc xem laø ñaõ nhaän trong voøng 3 ngaøy töø ngaøy göûi phaùt.

2. Nhaèm baûo veä lôïi ích cuûa mình,nhaø Phaân Phoái neân ñích thaân kyù teân vaø ñoùng daáu,traùnh tröôøng hôïp tranh chaáp sau naøy.
3.Ngöôøi laøm ñôn treân 18 tuoåi maø chöa ñuû 20 tuoåi, phaûi coù söï kyù keát ñoàng yù cuûa ngöôøi ñaïi dieän phaùp luaät.
Cam kết người Đại diện Coâng ty hoaëc Ñaïi lyù
Tôi đồng ý làm nhà phân phối của công ty MỸ LỢI , tuân thủ pháp luật nhà nước,thuế khóa  và  quy định của công ty.

Gởi đến:Công ty TNHH MỸ LỢI
Chữ ký người đại diện:_____________________

Số CMND: □□□□□□□□□
Điện thoại:_____________________

Địa chỉ:_____________________________________________________
                                        Ngày.…tháng….năm……
Cam kết người Đăng ký

Tôi đồng ý làm nhà phân phối của công ty MỸ LỢI,tuân thủ pháp luật nhà nước,thuế khóa và quy định của công ty

Chữ ký nhà phân phối:______________________

                                                                                   


           Ngày .…tháng….năm……
Người nhận hồ sơ:__________________________
PHỤ LỤC “PHÂN PHỐI QUỐC TẾ”


	           

        Taïm thôøi chöa caàn maõ taøi khoaûn ngaân haøng, ñeán luùc phaùt sinh tieàn thöôûng seõ ñeán ngaân haøng Vieät Nam môû taøi khoaûn boå sung sau. 




PHUÏ LUÏC “PHAÂN PHOÁI QUOÁC TẾ”



LAY ĐỘNG THẾ GIỚI Chi Machine！ 618 Bí quyết thành công  ！
Danh sách đăng kí ủy quyền nhà phân phối sản  phẩm

            Người đăng kí：___________Công ty trực thuộc：______________Mã số nhà phân phối：□□□□□□□□□
Điện thoại：Nhà：______________ ĐT công ty：______________ ĐT di động：__________________

Email:______________________________________________

	Số TT
	Tên
	Giới tính
	Tuổi
	Liên hệ
	ĐT liên lạc
	ĐT di đông
	Chú thích

	1
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	2
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	3
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	4
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	    5
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	6
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	7
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	8
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	9
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	10
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	11
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	

	12
	
	口Nam

口Nữ
	
	
	
	
	


Chú thích：Sau khi điền hoàn tất, nộp cùng với đơn đăng kí thành nhà phân phối quốc tế, cùng lúc điện thoại thông báo cho khách hàng. Nhân viên kinh doanh chi nhánh Việt Nam luôn nhiệt tình phục vụ. 
Photo Hộ chiếu





LIEÂN HEÄ





Thư yêu cầu phục vụ của nhà phân phối đối với bộ phận kinh doanh





Địa chỉ： 345/2 Trần Hưng Đạo, P. Cầu Kho, Q.1, TP.HCM


Điện thoại：08-62958953


Fax：08-62958954








Caàn cung caáp ñaày ñuû caùc thoâng tin treân, moiï tröôøng hôïp thieáu thoâng tin seõ khoâng giaûi quyeát.





Caàn cung caáp ñaày ñuû caùc thoâng tin 


treân, moiï tröôøng hôïp thieáu thoâng tin seõ khoâng giaûi quyeát.








Maõ taøi khoaûn ngaân haøng





Công ty Việt Nam 





Bộ phận 





Hoàn thành





Trung tâm khắc phục sự cố


(kiểm tra tư liệu, lưu thành file)











NO





Chú thíc：





  END





NO





Điền lại





Phònh kinh doanh


(kiểm tra tư liệu)











Nộp ảnh





Điền vào đơn đăng kí quyền phân phối cty Việt Nam





Đăng kí nói rõ cách thức liên hệ





為提高工作效率，所有文件一律以電子檔為主，請各國協助將經銷商文件掃描成電子檔傳輸。


目前越南公司統一窗口為：


service@hsintenvn.com，越南公司收到文件後，三個工作天後會完成審查，並以MAIL通知國外部及各國分公司。





Để nâng cao hiệu quả công việc, tất cả các tài liệu điều được quản lí bằng điện tử, vui lòng hỗ trợ chuyển giao tài liệu bằng tập tin điện tử. 


 Website chính thức hiện tại của công ty Hưng Điền Việtnam:


� HYPERLINK "mailto:service@hsintenvn.com" ��service@hsintenvn.com�


Sau khi nhận được thông tin của bạn , 3 ngày sau khi hoàn tất thủ tục công việc, chúng tôi sẽ liên lạc với các nhà phân phối quốc tế và chi nhánh bản địa bằng e-mail.





Caàn cung caáp ñaày ñuû caùc thoâng tin 


treân, moiï tröôøng hôïp thieáu thoâng tin seõ khoâng giaûi quyeát.











